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Beethoven -  Petrovics -  
Brahms

Születésnapi tortájának máso­
dik szeletét kínálta körbe a 
Bartók Vonósnégyes a Zene- 
akadémián, sűrítve prezentál­
va 40 év minden művészi, szak­
mai és -  ne rejtsük el -  techni­
kai tapasztalatát. Mert m it ér a 
poézis, ha hamis hangokra bíz­
zák! Bartókék persze efféle 
jogtiprást nem követnek el; 
Komlós Péter, M argitai Géza, 
Németh Géza és Mező László 
éppoly érzékeny füllel hallja a 
saját hangszerét, mint a társai­
ét. A megkapóan szép ered­
ményt pedig viharos taps iga­
zolta vissza.

Beethoven Razumovszkij 
grófnak ajánlott e-moll kvar­
tettje -  harmadik tételében a 
nevezetes népdallal, mely utóbb 
Muszorgszkij Borisz Godunov- 
jának koronázási jelenetébe 
költözött -  tanítani való minta­
példáját szolgáltatta a legmaga­
sabb rendű előadóművészi for­
m akultúrának. Érzékelhető 
volt, mint feszíti szét és tartja 
mégis egyben a hagyományos 
formát Beethoven. A kifejezés 
intenzitásában teljesen felol­
vadt ezenközben a míves kidol­
gozás intenzitása. Ebben a mes­
teri tolmácsolásban érzelmileg, 
egyúttal a zene logikája szerint 
is a helyére került a legapróbb 
hangsúly, dinam ikai váltás, 
mindaz, ami nemcsak fűszere, 
lényege is a muzsikának.

Brahms kései G -dúr vonós­
ötösének m egszólaltatásához 
világhírű hegedűs szólista tá r ­
sult: Pauk György, egykori vo- 
nósnégyes-primárius, ki most, 
szerényen, beérte a második 
brácsa szólamával is. Otthon

volt a vendég, s szeretettel fo­
gadták a házigazdák. Feledhe­
te tlen  szépséggel szóltak  
Brahms meghitt szívhangjai, s 
m ennyire fe lforrósodtak  a 
drám ai gesztusok! Könnyű, 
suhanó vonók közvetítették 
áttö rt-transzparens hangzás­
sal a nagyon is súlyos ta r ta l­
mat.

Petrovics Emil 1991-es kele­
tű  II. vonósnégyesét reprízként 
nyújtotta át a Bartók Kvartett: 
a bem utatót is ők vállalták 
négy évvel ezelőtt. Beethoven 
és Brahms között helytállni, ez 
az igazi próbatét. A szerzőt új­
ra meg újra a pódiumra szólító 
közönség most is -  miként ak­
kor -  igazolta, a kortárs zenét 
nem feltétlenül szükséges ka­
ranténba zárni, m int Valami 
fertőző beteget, vagy ketrecben 
mutogatni, nézzétek a kétfejű 
borjút. Amit Petrovics ír, az 
nem mai, nem tegnapi, „csak” 
zene. És mint ilyen, mérhető a 
roppant múltbéli konkurenciá­
hoz. Dallam  élteti, ritm us, 
hangszín és végsőkig csiszolt 
formai rend. Nem készteti rejt­
vényfejtésre hallgatóját, köz­
vetlenül felfogható, ha rezig­
nált, ha heroikus, ha játékos 
éppen. Hatásának talán  éppen 
ez a titka. Meg persze az elő­
adás; nem hittem volna, hogy a 
bemutató óta -  a Bartók Vo­
nósnégyes négy esztendeje is 
remekelt -  ennyit érik az elő­
adókban a darab. Nem gondol­
tam, hogy a játék érzékenysége, 
érzéki szépsége fokozható 
egyáltalán, s örömmel nyugtá­
zom, hogy így történt.

B r e u e r  J á n o s

■ C IK K Ü N K  N Y O M Á N  ■ ■ ■ ■ ■ ■
... és még valami az ifjú 
szívekben élő Adyról

A Népszabadság 1997. novem­
ber 22-i számában, a 27. olda­
lon cikk jelent meg Eörsi Ist­
ván tollából Ady Endréről. A 
szerző Bánatos gondolatkísér­
let címmel látja el megemléke­
zését. Időszerűnek tartja  a k i­
állást Ady mellett, mert belete­
kin tett egy nyolcadikos iroda­
lomkönyvbe (Irodalom, a tizen ­
négy éves diákoknak), s megál­
lapította, hogy Ady hiányzik 
belőle, csupán a Móricz-, a Ba­
bits- és a Kosztolányi-fejezet- 
ben szerepel a neve.

Két nappal később helyesbíti 
a szerző e m egállapítását (He­
lyesbítés és még valam i, Nép- 
szabadság, 1997. novem ber 
24.). Rájött, hogy azért nem ta ­
lálta  Adyt önálló fejezetben, 
m ert a nyolcadikos könyv 
összeállítója -  ez én vagyok -  a 
hetedikes tankönyvben m utat­
ja be Adyt harmincnyolc olda­
lon. „Tévedésemet őszintén 
sajnálom ” -  így a cikkíró, és 
ezzel a dolog fölött napirendre 
is térhetnék.

Az önhelyesbítés azonban 
továbbra is h ibáztat engem, 
m ert a Nyugat szerzői így el­
szakadnak egymástól. Ézért 
nekem is kell mondanom „még

valam it”. Egyrészt azt, hogy a 
tankönyv is, a tankönyvhöz 
csatolt Feladatok című kiad­
vány is egybekapcsolja a nyol­
cadikos anyagot a Nyugatról 
korábban tanultakkal, s nem 
engedi, hogy Ady elszakadjon 
a többiektől. Másrészt meg­
mondom, miért tartom  helyes­
nek, hogy a nyolcvanas évek 
óta hagyományosan a hetedik 
osztályban tanítják  Adyt. Ami­
kor én jártam  nyolcadikba, 
1953-ban a tananyag Adyval 
kezdődött, s Radnótival ért vé­
get. Ha figyelembe akarjuk 
venni, hogy mennyi érték szü­
letett irodalm unkban 1945 óta, 
ha helyet akarunk teremteni 
Déry, Örkény, Weöres, P i­
linszky, Nagy László, továbbá 
a korábban elhanyagolt Ba­
bits, Kosztolányi, Karinthy, 
Tóth Árpád, Kassák, Nagy La­
jos, Szabó Lőrinc és mások 
műveinek, akkor a sok tanórát 
igénylő, roppant Ady-életmű 
megízleltetését érdemes áthoz­
ni az előző évbe. Szerzőkről, 
művekről, súlypontokról v itat­
kozhatunk, de arról aligha, 
hogy az újnak (Ady egyik 
kulcsszava ez) helyet kell adni.

A lf ö ld y  J e n ő

T á m o g a t ó k  a  p á h o l y b ó l
S z p o n z o r i  b e v é t e l e k  a  s z í n h á z a k b a n

Ez az a téma, amelyről szinte 
mindennap szót váltanak. Egy­
szersmind az, amelyről mélyen 
hallgatunk. Ki ne volna kíváncsi 
a válaszra: mekkora összeggel 
támogatják a szponzorok a ha­
zai színházművészetet? (Vagy 
akár a magyar kultúrát?) Es 
szinte nincs ember, aki legalább 
részösszegekről számot adna. 
Kérem, ez üzleti titok -  felelik a 
beszélgetések refrénjeként az 
érintettek.

Aki a színházi berkekben já­
ratos, annak mégiscsak van va­
lami fogalma róla. A rendszer- 
változás óta lassan emelkednek 
a szponzori támogatások. Aki 
ügyes, már nem pár százezret, 
hanem pár milliót, pár tízmilliót 
is tud kasszírozni. A nagyobb 
összegek azoktól a cégektől foly­
nak be, amelyek főszponzorként 
vállalnak egy-egy társulatot. Ez 
az egyik módja annak, hogy egy 
színházvezetőség ne évadonként 
kalapozza össze a központi és 
önkormányzati támogatást ki­
egészítő forintokat, hanem ter­
vezhető és rendszeres summához 
jusson. A másik -  az előbbit sem 
kizáró -  eshetőség, hogy az úgy­
nevezett „színházi páholyok” 
révén jussanak kiszám ítható 
összeghez.

K i s  tá b lá c s k a  
a  z s ö l l y é n

Senki se gondoljon bársony­
üléses, brokátfüggönyös páho­
lyokra. Ez a páholy lehet egysze­
rű zsöllye is a nézőtér bármely 
pontján. A lényeg az, hogy eze­
ket a székeket valamely vállalat, 
vállalkozás, esetleg magánsze­
mély, közérdekű adományozó 
„megvegye”. Vagy pontosabban 
szólva: olyan öt előadásra szóló 
bérletfélét váltson rá, amelyért 
jóval többet fizet, mint az átlag­
néző. Vagy húsz-, vagy negyven-, 
vagy hatvanezer forintot. Esze­
rin t érezheti m agát bronz-, 
ezüst- vagy aranypáholy tulaj­
donosának. A nevét táblácska 
hirdeti az ülésen, szerepel az 
előcsarnokokban lévő hálafalon, 
ilyen-olyan színházi kiadványo­
kon, hirdetményeken is.

Mintegy öt esztendeje vető­
dött fel a gondolat Miskolcon. A 
megelőző évadban a színház már 
mindent eladott, ami eladható, 
minden jegy hátulját, a műsor­
füzet reklámoldalait, és minden­
kitől kértek már, akitől csak le­
hetett. Világosan lehetett tudni, 
hogy többet a helyi lehetőségek­
ből nem lehet kicsikarni, de 
annyit sem még egyszer. Hiszen 
várható volt a válasz: mi már ad­
tunk.

Magyarán: a színház lehalász­
ta a területet. Valami mást kel­
lett kitalálni. Ekkor dolgozta ki 
Körtvélyesi Erzsébet azt a vé­
dett szellemi projektet, amely­
nek alapján később a Színházi 
Páholyok Társasága megalakult.

-  Álig két hónap alatt kide­
rült, hogy beválik az akció. 
Százhetven páholyt adtunk el, 
ami máris nagyobb összeget je­
lentett, mint amennyit az előző 
évadban sikerült jó néhány hely­
ről összehozni, azóta meghárom­
szorozódott a bevétel. És ez még

csak a kezdet volt. Egy évre rá 
Békéscsaba és Zalaegerszeg is 
követte a példát. Mára hat vidé­
ki színház működtet páholyokat, 
a legutóbb Eger csatlakozott 
hozzánk. Budapesten is van már 
ilyen a József Attila Színházban, 
és többen érdeklődnek iránta. A 
kockázatot lényegében a Szín­
házi Páholyok Társasága viseli. 
A jutalékunkból fizetjük a rek­
lámanyagokat, az üzletkötőket, 
álljuk a szervezéshez szükséges 
telefonok számláját, a közleke­
dési és szállásköltségeket. És ki­
kalkuláljuk a várható hasznot. 
Csak oda megyünk, ahová hív­
nak. Volt színház, amellyel azért 
nem állapodtunk meg, mert 
anarchikusnak találtuk a veze­
tést. Másutt elmondtuk a szisz­
témánkat, amelyet voltaképpen 
„lenyúltak”. És van arra is pél­
da, hogy a színház mégsem akart 
többletfeladatot vállalni magára 
a páholyokkal, mert talált olyan 
szponzoráló cégeket, amelyek 
különben is kisegítik anyagilag.

A  n é z ő
r iv a ld a fé n y b e n

Minek tudható be a siker? 
Egyebek között annak, hogy a 
páholy tagjai között ott vannak 
a helyi médiumok képviselői. A 
páholyáért a média felajánlhat 
műsoridőt, reklámfelületet is. 
Tehát ezzel a lehetőséggel élve 
rendszeressé válhat a publicitás, 
megjelennek a páhollyal, illetve 
az estéllyel kapcsolatos tudniva­
lók. A páholy előadásai után a 
színház ugyanis estélyt ad, 
amelyre egy-egy belépő többnyi­
re 1500-2500 forint. De van, ahol 
már 5000. Annyira népszerű lett 
az ilyen est.

Itt lappang a lényeg, amely 
magyarázza azt is, miért elter­
jedtebb vidéken a páholytagság. 
Hiszen az estély afféle városi 
társasági eseménnyé válik, ahol 
mindenki jelen akar lenni, aki 
„ad magára”. Házigazda a tá r­
sulat, nemcsak műsort ad, az 
előadásban fellépett színészek­
kel szóba is lehet elegyedni. A 
kiválasztottak publikuma egy 
kicsit sütkérezhet a rivaldafény­
ben. Villognak a vakuk, sűrűn 
csattan fel a taps, van díszven­
dég és díszasztal. Beszélgető- 
partneremmel megesett, hogy 
Zalegerszegen egy kis fekete ru­
hát akart venni erre az alkalom­
ra, ám hiába járt üzletről üzlet­
re, végül már a gyászruhaboltba 
irányították. Lehetetlen kíván­
ságnak bizonyult, hogy valaki a 
páholyestély napján akarjon 
hozzájutni egy elegáns darab­
hoz. Amikor már minden készlet 
kifogyott!

És Békéscsabán már a nagyes­
télyi, a szmoking a módi. Csak

H á l a t á b l a  a  J ó z s e f  A t t i l a  S z í n h á z b a n SZABÓ BARNABÁS FELVÉTELE

nehogy „proccá” váljanak ezek 
az alkalmak. Nyilván az adott 
színházvezetőségen múlik, mi­
lyen ízlést diktálnak, S az is, 
hogy rosszízűén „alámennek-e” 
a támogatóiknak.

-  Voltaképpen létrejön egy 
holdudvar, amely körülveszi a 
színházat. Jelenleg 700-800 cég 
tartozik ebbe a körbe, ahová 
biztonsággal lehet fordulni, s 
amelyeket össze is lehet hozni 
egymással adott esetben. Hiszen 
ezek már bizonyították mecéná- 
si készségüket. Talán időnek 
előtte, de már az is megtörtént, 
hogy a Színházi Páholyok Tár­
sasága producerként lépett fel. 
így jött létre a nyáron a miskol­
ci Piros bugyelláris-előadás, és 
az évad kezdetén a Hazatérés cí­
mű Pinter-bemutató a József 
Attila Színházban. Vagyis nem 
reménytelen megteremteni egy 
szövetséget, egy közös alapot, 
amely produkciókat finanszí­
roz.

-  De ez még a jövő zenéje, hi­
szen úttörő munkát végzünk -  
mondta végül Körtvélyesi Erzsé­
bet, aki rendelkezésemre bocsá­
totta a páholyrendszert működ­
tető színházak -  a mellékelt táb­
lázatban látható -  adatait is. A 
befolyt pénzösszegek adatai 
ugyan hiányzanak. Némelyik 
színházvezetőség attól tart, hogy 
az önkormányzati támogatása 
megcsappanna, ha nyilvánossá 
válnának a szponzori bevételei. 
Szűk esztendőkben belátható e 
félelem jogossága.

A  p é n z  m a r a d j o n  
h e ly b e n

Nem adtam fel, hogy találjak 
egy olyan színházat is, amelyik 
hajlandó beszámolni szponzori 
összegekről. A Pécsi Nemzeti

T Á M O G A T Ó K N A K  E L A D O T T  P Á H O L Y O K

Színház
Eladott páholyok 

(db)

Eladott páholyok aránya 
(az összes nézőtéri hely

százalékában)

Miskolci Nemzeti Színház 300 44,2
Győri Nemzeti Színház 260 40,6
Zalaegerszegi Hevesi Sándor Sz. 134 29,9
Bp.-i József Attila Színház 150 25,8
Békés megyei Jókai Színház 105 25,6
Egri Gárdonyi Géza Színház 91 20,9
Tatabányai Jászai Mari Színház 96 19,6

Színház azok közé tartozik, 
amelyek nem adnak el páholyo­
kat, közvetlenül fordulnak cé­
gekhez támogatásért.

-  Ebben az évben, ilyen réven 
mintegy ötmillió forinthoz jutot­
tunk -  mondta Úr Etelka gazda­
sági igazgató. -  Ennek zöme két 
cégtől származik. A pécsi do­
hánygyár, vagyis a British-Ame- 
rican Tobacco 1,4 milliót adott 
ebben az évben, jövőre még 400 
ezerrel megtoldja. A városi va­
gyonkezelő pedig két évre 4,5 
milliót szánt ránk, jövőre két­
milliót ígér. Hogy ezek mennyire 
számottevő összegek? Mi 103 
millió önkormányzati, 145 millió 
központi támogatásból és 54 
millió saját bevételből élünk. És 
minden fillér számít.

Valljuk meg, egy színház cse­
kély viszontszolgáltatást ígér­
het. Ha nem lehet a helyi nota- 
bilitások hiúságára, a presztízs­
igényekre, a bennfentesség lá t­
szatára, egy kis sznobizmusra 
apellálni, mint ahogy a páholy­
rendszer teszi, akkor édeskevés 
az a lehetőség, amelyet a szín­
ház „reklámhordozóként” kí­
nálhat. Ha egy cég nem ad élévé 
arra, hogy az imázsába a kultú-, 
ra támogatása is beletartozzék, 
vagy nem motiválja a jó érte­
lemben vett lokálpatriotizmus, 
s hogy a pénz inkább helyben 
maradjon, semmint az állam­
kasszába folyjék be, akkor ba­
jos az ügy, amelyet legföljebb a 
személyes kapcsolatok lendít­
hetnek előre.

Nemrégiben, éppen Miskolcon 
„magyar pr-napot” tartottak. 
Amikor nyomoztam, mire jutot­
tak a szakemberek, többi között 
a színházak terén, újra és újra 
hallottam a következő monda­
tot. Nem koldulni, tarhálni kell, 
nemcsak megvágni egy-egy cé­
get, hanem beépíteni a kapcsola­
tot a pr-munkába. Világos. De 
hogyan? Hozták a példát, hogy 
egy szponzoráló nagyvállalat 
dolgozói már összeismerkedtek, 
összejámak a színház tagjaival. 
És ahol nem akarnak barátkoz­
ni? Ott mire hivatkozzanak a 
színháziak, ha pénzt kémek? És 
a cégek miért adjanak? Amit 
marketinges beszélgetőtársaim 
körmondatokban körülírtak, én 
úgy summáznám: csak!

B o g á c s i  E r z s é b e t

T Ö B B  L A P ,  M I N T  K O L B Á S Z

MINOLTA
Az eredeti persze mindig 

értékesebb, de sokszor 
egy másolat js aranyat ér. 

Ha Önnek gyakran van 
szüksége másolatokra, de egy 

fénymásoló megvásárlását 
azért túlzott beruházásnak 

érezné, olvasson tovább!

NOLTA-BÉRLET, AHOGY JÓLESIK.

A legjobb lehetőség 
beosztóknak és 

kényelmeseknek. Vadonatúj 
típusok igény szerinti 

felszereltséggel, 36 havi 
bérletre, ugrásra kész 

szervizháttérrel.
í  Az év végéig,

illetve a készlet erejéig.

Minolta Magyarország. Minden eredeti 1117 Budapest, Galvani u. 4. Tel.: 206-2266 Fax: 206-1869

A MALÉV Rt.
megbízásából az INTELTRADE Rt.

az 1995. évi XL. A közbeszerzésekről szóló törvény hatálya alá tartozó

nyílt eljárást hirdet formaruhák beszerzésére.
Az eljárás során kiválasztott nyertes ajánlattevőkkel kötendő szerződés keretében 
a szállító feladata a MALÉV Rt. részére -  a tenderdokumentációban meghatározott 
műszaki specifikáció szerinti -  formaruhák legyártása és szállítása 2000. december 
31-ig.
A beszerzést a MALÉV Rt. saját forrásból finanszírozza.
A tenderdokumentáció a jelen beszerzésre vonatkozó ajánlati felhívás Közbeszer­
zési Értesítőben történő megjelenésétől, azaz 1997. november 26-tól 1997. de­
cember 17-ig vásárolható meg munkanapokon 9-15 óra között, az alábbi címen.

In te ltra d e  R t. 1027 Budapest, Medve u. 25-29.
Tel.: 156-1729, 201-0371 (Somorjai Ferenc üzletkötő)

Fax: 201-0017,201-0008

A tenderdokumentáció árát: HUF 60 000 -  mely összeg tartalmazza az áfát is -  
az Inteltrade Rt. Citibank Budapestnél vezetett 10800007-42949008 sz. számlá­
jára kell előzetesen átutalni az IT-243/SF sz. tenderre való hivatkozással vagy az 
Inteltrade Rt. pénztárában készpénzben befizetni.
A tenderdokumentáció árának kiegyenlítését követően lehetőség van a tenderdo­
kumentáció ajánlattevő részére történő postázására, amennyiben az ajánlattevő 
előzetesen írásban vállalja a postaköltségeket.
Az ajánlattevők kötelesek ajánlatukkal Ajánlati Biztosítékot benyújtani bankga­
rancia formájában, HUF 10 000 000 értékben.

Az a já n la to t 1998. ja n u á r  9-én, de. 10 ó rá ig  kell benyú jtan i 
az  In te ltra d e  R t. c ím ére.

Szabadi Vera
Kiemelés


